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TIRGUS ANALIZE

Projekta iesniedzéja nosaukums:
Projekta nosaukums:

1. Projekta ietvaros attistama produkta vai pakalpojuma apraksts

(ja projekts paredz vairaku un atskirigu produktu vai pakalpojumu ieviesanu, tad So analizi jagatavo
produktam vai pakalpojumam)

Pielikums Nr.2
Biedribas ,Aliiksnes lauku partneriba”
Projektu iesniegumu atlases nolikumam

atseviski katram projekta ietvaros ievieSamam

Kas ir produkts/ pakalpojums?
Kadas ir ta 1paSibas? Kadas
patérétaja vajadzibas apmierinas
produkts/pakalpojums?

Ar ko produkts/ pakalpojums
piesaistis pircéjus?

Cenu noteikSanas principi
(atspogulojiet  tas iespéjamo
aprekinu)?

Izejvielas/ pakalpojuma sniegSanai
nepiecieSamie resursi

Piegadataji

Sortimenta dazadosanas iespéjas

Papildus serviss




2. Tirgus situacijas analize

(Balstita uz precizi iegiitiem faktiem, to apkopojuma un analizes. Sadalas izstradi nevar balstit uz pienémumiem, baumam vai cita veida neobjektivas

informacijas.

2.1.Nozares/ darbibas sféras raksturojums un ta attistibas tendences ( Raksturo nozari péc LURSOFT vai Firmas.lv datiem

izvéloties nozari novada vai regiona: pieméram, https: //www.lursoft.lv/business/search/advanced)

2.2.Kopigais nozares/ darbibas sféras noiets un sava dala taja ( péc cbs.lv, firmas.lv, lursoft.lv datiem apskatities nozares

apgrozijumu valsti, regiona, novada un salidzinat ar sava uznémuma apgrozijumu- izteikt procentos)

2.3.SVID analize projekta ietvaros attistamajam produktam vai pakalpojumam.

Stipras puses ( faktori, ko uznémums var ietekmét)

Vajas puses ( faktori, ko uznémums var ietekmét)

2.4. Tirgus piesatinatibas limenis ( péc lursoft.lv datiem- cik valsti, regiona, novada uznémumu, kas darbojas taja pasa nozare

péc NACE koda)




3. Klientu raksturojums

3.1.Kas ir esoSie un/ vai potencialie Kklienti?

EsoSie e -

Potencialie o -

3.2. Pieprasijums péc jauna produkta/ pakalpojuma tirgii ( aptauja, nodomu protokoli, sadarbibas ligumi, klientu atsauksmes
un komentari)

3.3.Vai klienti ir pastavigi vai gadijuma rakstura?

3.4.Ka tiek/ tiks nodrosinata realizacija ( mazumtirdznieciba, vairumtirdznieciba, tie$a tirdznieciba, interneta vide utt.)




3.5.Planotie sadarbibas partneri (nodomu protokolus, ligumus u.c. saistoSos dokumentus pievienot projekta iesnieguma
pielikuma)

3.6.Kada veida paredzéts popularizét/ reklamét produktu/ pakalpojumu (izdevumiem japaradas Ienémumu un Izdevumu
parskata vai Naudas pliismas parskata)

4. Nozimigako konkurentu un to produktu/ pakalpojumu raksturojums

4.1. Nozimigakie konkurenti un to produkti/ pakalpojumi

4.2. Konkurentu cenu izpéte

Tirgus analize iesniegta: (datums®)
Atbalsta pretendents: (paraksts*, Vards, Uzvards)

Piezime. *Dokumenta rekvizitus "datums" un "paraksts" neaizpilda, ja dokuments ir sagatavots atbilsto$i normativajiem aktiem par elektronisko dokumentu
noformésanu.



